.
‘‘‘‘‘

= N ‘ . ‘ | oo | =4 ~ = -
e ‘ ] ‘ ‘ ’ ';"' ’ & |
La informacién contenida en esta presentacion debe entenderse ‘ g y :
modificadag por los estados financieros reformulados de Paz ‘ - ‘ ' ’ =
Corp S.A. publicados con fecha 26 de mayo de 2021. ‘ I . 5



Resultados
“"‘_{rimer Trimestre 2019

I. Entorno Inmobiliario
i. Tendencias de la industria
ii. Perfil del Inversionista
iii. Evolucion de precios y demanda

II. Resumen
i. Destacados del periodo

lll. Analisis Financiero
i. Estados de resultados
ii. Balance '
iii. Evolucion de la deuda
iv. Principales indicadores financieros

. IV. Resumen Operacional

| I. Portfolio de proyectos
il. Lanzamientos de venta
iii. Inicios de Escrituracion
Iv. Escrituras y promesas
v. Backlog

vi. MAS

vii. Banco de terrenos




7 7 4 7 1 | 5 N s
Los antecedentes contenidos en esta présentacion soh confidenciales y han sido preparados
solamente para propositos. informativos. Esta presentacién no constituye una oferta de
venta o solicitacion” de aina_oferta/de compra por la_compania. Durante-la siguiente
presentacion, la administracion-podria hacer mencién-de algunas declaraciones respecto al
desempeno-fi aneiydeﬁﬁempaﬁia como-también-respecto-a futuros eventos-esperados.

"‘f"en"c_ar. dilflcar,estas declaraciones por el uso' de palabras COMo_esperar, Creo

émpaﬁia no asume obligacion alguna de actualizar publicamente o revisar cualquier
declaracion prospectiva, ya sea como resultado de nueva informacion, eventos futuros u
otros. &

y ormacion contenida en esta presentacion debe entenderse modlflcada por los estados
. g flnanc1eros reformulados de Paz Cprp S.A. publicados con fecha 26 de mayo de 2021.

\ \

IIIF_IVI’IIL




Resultados
" Primer Trimestre 2019

Entorno Inmobiliario
i. Tendencias de la industria
ii. Perfil del Inversionista
ili. Evolucion de precios y demanda

Resumen
i. Destacados del periodo

Analisis Financiero

I. Estadélosde resultados

Ii. Balanece

li. Evolégion de la depida

iv. Pringigates indicadoresifinancieros

Resumeén Operacional

l.  Ponfi@lb de proyectos
. LanZaflientos de Venta
lii. Iniqi@side Escrituraeion
Iv. Escililiras y promgesas
v. Badli@g

Vi. I\/IAS

vii. Bafii de terrendeis

ﬂ‘i-ﬂ




Entorno Inmobiliario

I.  Tendencias de la industria

EXPEDIENTE empresas

Edificios exclusivos

para renta ganan

terreno y 57%

se concentra en
Santiago Centro

unidades promedii
por edifici

pisos promed
por edifici

Participacion de
mercado por comuna

220

0
0

14

]
0

[

Fuente: Diario Financiero, 8 de abril, 2019.

® Ya hay 30 torres -que
en promedio tienen

14 pisos- dedicadas
exclusivamente para
arriendos en la capital.
En los proximos meses
se sumaran al menos 10
mds ante la alta tasa de
ocupacion que registran.

POR MAGDALENA ARCE L.

Se estdn comenzando a apoderar
de algunas zonas de Santiago. Los
edificios exclusivamente pensados
para renta, conocidos bajo el con-
cepto de multifamily, mostraron un
explosivo aumento en 2018,

Cifras de la consultora CBRE, mues-
tran que el stock de unidades en este
segmento de negocios crecio un 34%
durante el ano pasado, totalizando
6.464 departamentos en la Region
Metropolitana.

El ritmo de crecimiento de estos
desarrollos ~donde un solo actor,
generalmente un fondo de inversion,
se queda con todo el inmueble y lo
administra- se pegd un saltoen 2017
y hoy hay 30 torres repartidas en la
ciudad. Para este ano, se prevé el
ingreso de otros 10,

El senior research manager de CBRE,
Horacio Morales, seiala que el buen

Evolucidn iiltimos seis afios de Mercado Multifamily
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desempenio del mer-
cado ha reforzado el
interés de los in-
versionistas in-
mobiliarios por
seguir creciendo

en este nicho.

“Tal como dio cuenta el iiltimo
anuario inmobiliario elaborado por
CBREy la Asociacion Chilena Admi-
nistradoras de Fondos de Inversion
(Acafi), un 70% de los fondos de in-
version indico que planea invertiren
el mercado multifamily local durante
el 2019", dice Morales.

Los inversionistas coinciden. BTG
Pactual ingreso el 2012 al mercado de
renta residencial y en 2018 lanzd el
ultimo fondo de inversion para este
tema, el que ya tiene un portafolio de
cuatro edificios (mas de mil unidades
de departamentos) y duplicara su
cartera, pues tiene otros cuatro en
proceso de compra, donde estd en
due diligence.

Uno de los pioneros del mercado
fue AssetPlan, operadora de edificios
que nacié en 2011 y a dia de hoy
cuenta con 16 multifamily operativos.
El gerente de marketing y ventas,
Gonzalo Ramirez, sefiala que es un
nicho atractivo porque “da retornos
anuales cercanos al 6%, ademas de una
eventual plusvalia que enlos (ltimos
anos ha sido muy alta (superior al
5%), lo que es un premio adicional
al inversionista”.

Agrega que, segin informacion
recopilada de asesorias que realizan
a inmobiliarias, en los préximos
cinco anos los edificios para renta
en Santiago romperdan la barrera de
los tres digitos,

Otro actor relevante en la industria
es Greystar, gigante en renta inmobi-
liaria a nivel mundial y que aterrizo el
2017 en el pais. Actualmente ya tiene
dos desarrollos y esta trabajando en
seis iniciativas mas,

A juicio del gerente general, Tom
Livelli, el multifamily es una clase
de activo inmobiliario que ofrece la
mejor relacién riesgo-rendimiento,

Gonzalo Ramirez {
Gerente de marketing
y ventas AssetPlan

Pedro Ariztia
Gerente de inversiones
inmobiliarias BTG Pactual

en gran parte porque “laviviendaes
una necesidad bésica y existe una
importante diversificacion de riesgo
crediticio”, al contar un activo con
muchos arrendatarios.

La ocupacidn de los edificios de
renta residencial es un indicador
de lo saludable de dicho mercado.

.~
T,
L

\ ‘

Tom Livellli
Gerente ral
Gleystarm

Desde Colliers International explican
que desde que se levanté el primer
desarrollo de este tipo en 2013, la
ocupacion se ha ubicado siempre
sobre el go%. Al cierre del ano pasado,
alcanzo el 96,3%.

Menos compras
mayor inmigracion

Enel despegue que ha tenido este
joven mercado influyd lacombinacién
deaspectos econdmicos y sociocultu-
rales. Los expertos coinciden en que
tanto el alza de los valores de venta
de viviendas, que se ha traducidoen
que una gran parte de la poblacion
no pueda acceder alacompra de una
vivienda, ha impulsado el mercado
de arriendo.

Ademas, la inmigracién ha au-
mentado y se ha visto que al menos
durante los primeros afos de la
llegada de un extranjero, no suelen
comprar viviendas. También la
mayor flexibilidad que exigen los
millennials esta inclinando la balanza
paracomenzar a ganar espacio ante

'PAZ. IR



. Entorno Inmobiliario

laHora Inmobiliario

VIERNES 5 DE ABRIL DE 2019

Experto indica que més del 20% de las
compras son realizadas por
extranjeros, principalmente espafioles,
colombianos y venezolanos.

arios son los factores que

cuentreny la
| " 'mr1e(r“ar asonsoloa-
gul sde lkosaspectosacaonsiderar
0s perfiles de com-
pradores de propiedades.
ElexpertoJosé Valdés, Gerente Ge-
neraldel Grupo Premium Propieda-
des, detallé las diferencias entre el
inversicnistaminoritario conel ma-
yoritario. Los primeros compra de
1a5 propiedadas pararenta, con fi-
ranciamento enmultiples ban
dande posze del 10 al 20% de pc»-
Generalmente son menores de 50
anos, maximo condos dormitorios
con el objetivo de aprovechar el
apalancamiento bancario
For suparle, elmayoritano adguie-
re propiedades por volumen, en
ocasiones junto.a olras parsonas.
el objetivo de tener un mayor
r de regociacidn sobrelos pre-

‘Ambos perfiles de inversionistas

oy S€ asesoran por expertos ter-

cerizande laadministracionde es-

¥ tas propledades para nocorrer fies-
205 de incobrabiidad y asi maxi

mizarlarentabilidad, no perdiendo
tismpo en estas tareas de adm

nistracion”, exphco el especialista

15%

dllnm

Fuente: La Hora, Inmobiliario, 5 de abril, 2019.

. Perfil del inversionista (,CLIél es el perrll del

Inversionista inmobiliario?
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Familia nueva

@ Carresponde alas ami
lias emfonmacia. ak mds
condos hijos, quenes bus-
candepartamento:
omas dormitorios
aloolegio d2 ks hos traba
(s, donde se valora el dise-
10, s espacs y e
mientos del
Mencres de 453705

onde a familias
acolescertes, hi

’ ® “Nussiras cifras indican

| quemis del 20% ce fas

| compras son realizadas por

| extranjeros, principamente

‘ espafioles, venezolanos ¥

| colombianos, sendo los va-
lores invertidos entre 2000

| 25000 UF", comenta José
Vaidés

Milericls

® Seesperaque sean los
principaes compradores
del futuro, “Este segmento
busca una compra muy in-
| formada usande los medios
| decomunicacion dgtal pa-
ra esa blsqueda. Buscan
productos rmobikarios que
tengan tecnologia, conecti-
vidady sean amigables con
el medio ambiente’, resata

Mujeres

® Mujeres profesicrales e
independientes son un seg-
mento que toma cada vez
mas fuerza. Segln cifras del
experto, hoy entre el 15y
20% de las compras para
Inversion y primera vivienda
corresponde a compras
rezlizadas por efias. De
edad entre 28y 40 afos.
0N Menas armesgadas y
estudian muy bien ks pro-
piedades que adquieren,
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OAnmmnmram Los Bamados
inteligentes” apuestan por sectores
menos tipicos o en despegue.
mmmm;,m
®A ntable elegir secto tipe-
05 que cuenta con un déficit de unidades para renta.
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supera ks 80 afios de es- P afos.
peranza de vida media. el
cual es un registro gue anivel global
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chena, losavan: problemas de
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mmﬂmwﬂsuﬁlm 3
les y unamejor calidad de vida de la 10 i e X . o
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= beceellistado. de m h k i i s altos, lgque se
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Fuente: La Hora, Inmobiliario, 12 de abril, 2019.
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ii. Perfil del inversionista

L delosinversionistas
. pertenecealallamada
generacionX.
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Tipos de
generaciones

|
0
b_

SHTCRETY

> . ESTUDIO DE CAPITALIZARME.COM

DETERMINO PERFIL DE COMPRADORES e s ol el e

Millennials Generacion X EI 75(y d | ek e R
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convivieron con estrictas

-
mayor cantidad de cuotas para  que para ganar dinero con el in-
0 o) Inversionistas oo RS RR
blanco, lo que les da iempopa-  de alguna estacién de Metro pi S Baks
O O mpngalelpleypwyemrla (no miés all de cinco cuadras), con t lﬂes
compra”, detalla Ackcrmann.  ser un departamento pequedio W

- L] L -
ya que son mds ficiles de arren- P
I QUE SEPAGUE SOLO dar y sicmpre estar ahorrando
La principal raz6n quellevaa  dinero por si surge algdn des- P

los millennials a invertir cn ¢l perfectoenla 7
determina el estu-  “También es buena opcién

Prefieren que el departamento “se pague Son mlllennlals g,:_;'md‘:;mm"":’:'m %ﬁfﬁ;‘l;

solo” y seguir viviendo con sus padres. Bl sl (8 Sl aoncpy
Segun o) incposflo demusta i fundador e Lares.c, comenta  unstloana, Sonias personas nacidas

No quieren vivir en el mismo lugar para especiaistas A T . e Sl 1963 Se ot
. losiévenes i Sluprmctpllﬁmvmio- atemﬁ:cﬁntkdm;sﬁég £ ;‘:xmﬁﬂz‘gs‘m.
S|empre‘. . i . prefieren que el s bt & i e fgmm)mn;mm s
Sus aspiraciones son viajar o estudiar fuera  inmueble“se il son qicnc s Segin xpica Fanisco lssdevigaroestudiar ~ rifcasecnis
de Chil PagUESOI0”Y e et e s compunis fUTAECHET st
e Chile. SO VVIaNd o e e e T o Friclaco Ackenisann, Cofdador ThnecRcavu
Se benefician del pago de pies en cuotas y  consuspadres. Sl '

compras en blanco. -

_"F’AZ N

Fuente: La Hora, Pais, 4 de abril, 2019.




Entorno Inmobiliario

Perfil del inversionista

6 de cada 10
amilias no pueden
comprar una
vivienda en el Gran
Santiago

29% del ingreso
familiar se destina
en promedio por
un crédito

hipotecario, 7
mas que hace 10
anos.

LATERCERA Lunes 6 de nuge: de 2019

n

NACIONAL

Estudio revela
creciente brecha entre
precio de viviendas e
ingresos familiares

Segtin informe de la U. Catélica, el valor de las propiedades ha
subido hasta 150% en el Gran Santiago en la dllima década,
mientras que los ingresos lo han hecho solo en 25%.

Karen Gonzdlez T.

“Laiste una brevha creciente
enel precio de las viviendas ¥
los Ingresas familares, vson
las clases medias las que se
werL s Jrmpactadds: no son
sujetes de subsidios, notienen

“G tedela

capacidad de ahorm y se en-
frenzan a comdiciones ered
s cuca vez 11ds Testrictivas
en les bancos™,
Fstaesunade his onnsecuen-
. ajuiciode Luis Fuen-
Les. directur del lostiwlo de
Cstudios Urbanos ¥ Territa-
rialesde la Universidad Catd-
liea, ve puede inferir del and-
Lisis el ey imdicve de pre
ciosde viviendas para el Area
Memnpolitan de Santizgn, de-

poblacién no tiene mas
altemativas que el
arriendo”.

LUIS FUENTES
INST.ESTUDIOS URSANCS UC

“Estorefuerzala
segregacdion territorial y
{a inmovilidad barrial de
las familias"”.

Qr poresm entidad yla

wnsullora urband logili,
Cste analiza Ja evolucion de

Insvaloresreales len Ul

pivdades, nuevas v
los Cltimes 10anos, ¥ los com
pam ennelaumentode los In-
gresos familiares durante ¢l
nistnu periodu. Asi mientzas
las wiviendas han aumentada
suwalernominalente un Y54
¥ 12, segun el seetor de la
capial lusingresos hancreci
dosalo 25% enel misno peric
don (ver infografia).

“El alza de previos del mer-
ey inmmebiliario es un feng
menoglabal, percenChilelos
salarlos no erecen al misme
nivel. Asfseda el fenimena de
que hey las perscnas deben
destinar wi magor porcentaje
de 2 presupuesTa Tam pagar
un dividends”, sgrega Fuentes.

¥ ejernplilica: “Sientre 2009
¥ 2000 las familias pagaban
parconceptn de créditahipn-
Levariven lornw ul 22 de sus
INgresos, entre 2016 y 2007 esa
propareidn suhina 205"

Marcelo Bauzs, sovio funda-

L T
SOCIOLOGALL DF CHILE

&

DE CADA 10 FAMILIAS
NOPULDEN COMPRAR

Jna vivienda er el Gran Sar-
Lago, seaor esludic ye 2018
el Institr Fstudios Ur-
azn0sy Tem tariales de la UC
¥ le consal-ora Incitl

290

0

DELINGRESO FAMILIAR
SE PAGA EN PROMEDIO
soruncaditobipotecar ¢, se-
aun alcale de eslos ox
10s LSto essieie puntos aor-
centuales mas que hace 10
=308,

dor de Incird, explica que este
indice de precics de las vi-
viendas [ueelaburadva paric
deuna “metodologia interna-
clonalmente recnnncida, por
la coal analizamps masde 500
mil lrnsacvivnts de casas v
departamentos en €l Gran
Santlage v caleulamos un va-
lor promedin de cstas propic-
dades miramlo un vonjunty
de caracteristicas como me-
tms cuadmdns, whicacién v
amode eonstruedien”,

s, detalla Baued, mienlas
en 2009 el valor promedio de
ura unidad hablmeinnal era
cercane a los § 30 millones,
enlre 2016 ¥ 2017 esle ¢ra de
386.5 millones,

Usdlizandn esta referencia, €l
institato ¢ Inciti publicaran
en nave del afio pasado un
estudic que analizaba la can
tidad de persnras que poeden
eomprar una vivienda. "De
cacdd 10 Lammilias. seis no po
drian pagar por una vivienda,
ni siqulera par las mds hara-
tas”, recaleacl divcetor del Ins-
Lituto de Esludivs Urbanos.
“Gran parte de la peblacion
notlen: misalternatiaque sl
armiendo”. conchne.

Sotuciones?

Iahrecha de las familias pars
iviendas es un
o al Uebale las
los dichos del ministeo de Vi
vienda, Cristlan Monckebers,
¥ del empresaric Andminicn
Lulesiv, quienes alirnann que
un grupo importante de chi
lemos son propictariosy que s
clase media puede darse el
Tuje detener unsegunde avto

L académica de
dde Ja UL de Chile y esprcialis
taenestudios ée Ja clase me-
dlaEmmanuelle Ramzetindi-
ca que ¢l estudio de la UC

Fuente: La Tercera, 6 de mayo, 2019.

LA CASA PROPIA, UN ANHELO CADA VEZ MAS CARO

valor de Las viviendias segin el sector del Gran Santiago y

que hogares,
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muestrague lasepregscion s
esti reforzando, “ puesse Limi
walamevllidad de las familias
parapasardeun harrioa ntro.,
Farala cluse media alia, elre
corrido esmas Jibrey puede fi
fr una estmategla de movili-
dad, poro los demas gropes

¥ yue deben abrir un debate
“sobze Jas nueves politicas pi
blicas que s2 requieren par
safucionar estas brochas™.

2006 2017 203

el FemandezL. LA TERCERA.

ellu, planiayue sedebenans

lizar beneficios tributarios
para Ins progectns inmebilia-
rinsdeinwggracian de fimilias

estan limtitade bilaren

espacios de la misma condi
elén saclal”,

Y agrega que tambicén os
e el estuncuntien
tode lossalarios, porgue exis
te [a tendencia en Chilen en-
deudarse pam eosas no sun-
tuarias. sino fundamenlales

para vivin come loes lavivien:
da, 1asalud nlaeducacian®.
JOomo resertiv eso? Mar-

celo Bauzd dice yue esios ni
meras “obligan a repensar la
formade constuirla ctacad®,

L slank mediasy ylare
densificacion delaciudadcon  cuperacicnde plusvalia. cuan-
unmejor equipamiento, ser-  daelvalor delsueln ente,
vides ydreasverdes: lamgjo-  en beneticin de los proyectos
radelusp wsdeinwgra  de inlegreion.

cisn social; facreacidnde nue
wns suslding de clase media,
yelincentivoa las tormas co-
lecivas de acesse ala vivien
da, coma las cocperativas
Flpresidentedel ConsejoNa-
cional de Desarmille Urbano,
Sergiv Baeriswyl alirma gue
“de noimpulsar politicas pi
hlicasque factlizen el accesna
la vivienda paru los sectores
medios v e estasis reeursos,
estes grupos terminaran vi
viendn en 1a periferia®. Tor

La desigualdad barsialesun
tema que la Intendencla Me-
tropolitana rambicén guicre
dbordar. “Estamos rabejando
en un profecto que devuelve
Aseetores de eeasns Tecursns
yio runales, que han cstado
duranie wies abandonedus o
postergades, La posibilidad de
mejnrar ndar de vida,
AUTRCTIRANN S0 B00CR0 A AN
verdes v productos ¥ servi
<ies”, adelanta la intendenta
Karia Ruhilar @
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Entorno Inmobiliario
. Evolucion de precios y demanda

| ECONOMIA Y NEGOCIOS DOMINGO

DOMIMGD 5 DE MAYD DE 2017

EL MERCURIC

a demanda por vi-
viendas se mantiene intacta. Las ventas
suben, impulsadas por una tasa de inte-
rés promedio para la vivienda que aca-
ba de tocar su minimo histdrico
—3,12% para la primera semana de
abril v 3,09% para la segunda semana,
seglin ¢l Banco Central—, ¥ sin embar-
gola aferta de propiedades nucvas en
laRegion Metropolitana cae por scgun-
do trimestre consccutivo.

Fntreencroy marza, la oferta sc con-
trajo 8,9%, comparada con igual perio-
do de 2018, totalizando 46.239 vivien-
das disponibles para la venta. Estaes la
segunda mayor baja de la oferta en cin-
co afios, ¥ la mayor caida se produjo
justamente en el trimestre previo, en el
iltimo de 2008, con una contraceicn del
stock de 9,5% respecto a igual trimestre
de 2017, seguin datos obtenidos por la
consultora Real Data, Para levantar los
datos esta consultora visita todos los
proyectos en venta {ver infografia).

Fn contraste, Ia venta alcanzo Tos 38,1
millones de UF en ¢l primer trimestre,
unos 5% 1.548 millones, o que signifi-
ca un alza de 13,3% en relacidn con
igual perfodo del afo pasado.

Por qué los desarrolladores inmobi-
liarios no aprovechan el buen momen-
to paraingresar més viviendas a laven-
ta? Hay muchas razones, dice Patricio
Hempel, director de Real Data. “Entre
que los constructores compran el terre-
noy sacan el permiso de edificacicn, es
un periodo mds large que hace afios, EL
salir bien con un proyecto, puede im-

ESTUDIO DE REAL DATA DE INMUEBLES NUEVOS EN LA REGION METROPOLITANA

Oferta de viviendas sufre
su segunda mayor caida en
cinco anos: constructores

culpan a escasez de suelos

y permisos objetados

Los tiempos de construccion también se han alargado. 5i hace cinco afios tomaba 10,9 meses desde la compra del
terreno hasta la puesta en venta de las propiedades, hoy en general esto demora 12,7 meses. « cLAUDIA RAMIREZ

Oferta de viviendas en la Regién Metropolitana

Total unidades disponibles. Variacidn afo anterior
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Fuente: El Mercurio, 5 de mayo, 2019.

adguirir estos terrenos a los precios
nuevos, porque no sabe si eso lo vaa
poder traspasar a precio final”, explica
Deminguez. “T.os pravectos disminu-
yen no por razones de mercada, sino
parque la regulacion urbana, la tenden-
cia, hasidoala restriccicn. Tonde antes
sc padia construir un nimero de pisos
v una cicerta densidad, hov todo csovaa
la baja, las condiciones empiezan a res-
tringirse ¥ eso hace que haya dificulta-
des para armar oferta”, complementa.

Hay 196 permisos
vigentes sin edificar

En total, hay 196 permisos vigentes
sin edificar o “en bodega” en la Region

y 29 de este afio (ver infografia),

“El constructor 1o tiene en la mano,
pero atinnotiene sala de ventas por dis-
tintas razoncs: hay algunas que cspe-
ran tener un porcentaje vendido, un
20% 015%, v van can el banco para que
les presten la plata para canstruir,
Ohros de estos permisos efcctivamente
pueden estar en Contraloria”, indica
Carolina Morral, gerenta de Real Data.

Ana Maria del Rio, gerenta comercial
de Siena Inmobiliaria, reconoce que,
entre otros factores, la oferta no aumen-
ta porque “no se agregan mds proyec-
tos, en parte por el alto sfock” v ala es-
pera también de que se absorba esta
oferta, “lo gque es sano para la indus-

T .

E

b

T — PAZ | 0



. Entorno Inmobiliario

lii. Evolucion de precios y demanda

m DONDE VIVIR Jueves 28 de marzo de 2019 / Las Ultimas Noticias

37 Proyectos

Lidera el catastro de los permisos de construccion en la Region Metropolitana de Edificios

Aun hay espacio en Santiago
Centro: es la comuna con mas

mps = Nuevas
proyectos de edificios aprobados
>2.500 UF
Le siguen Nufoa y Estacion Central. Se trata de Catastro de permisos de edificacién aprobados
condominios que tienen plazo para en 2018 en la Region Metropolitana
materializarse de tres afos. Comuna Permisos Cantidad de Permisos Cantidad
paraedificios  departamentos | para casas de casas
Santiago \ 37 7.328 2 12
Nufoa ‘ 31 7.020 1 8 7.328
Estacién Central | 21 6.776 = Z Nuevas
La Florida 15 4.075 4 53 o o
Providencia | 15 569 1 5 Viviendas
San Miguel 14 2913 - -
Las Condes i 13 921 6 47
Lo Barnechea 12 726 3 38
La Cisterna 1 11 2,975 1 5
Penalolén 1 4535 - -
Vitacura \ 9 1.088 2 19
La Reina 7 482 2 22 U F/MZ >70%
Independencia | 5 1.941 - -
Quinta Normal 4 1.155 2 44 en los
Pudahuel \ 4 722 - - AT
] Renca ‘ &4 580 - - UItIIIIOS >
g Huechuraba | 3 1612 2 297 anos
it Puente Alto 2 1.082 4 597
: SanJoaquin | 2 541 -

Fuente: Las Ultimas Noticias, 29 de marzo, 2019.



. Entorno Inmobiliario

iii. Evolucion de precios y demanda

c 4 N A C IONA L MIERCOLES 27 D:;A??‘mig

En Chile faltan entre 393 mil y 497 mil viviendas, segtin las tltimas estadisticas estatales:

Alto nimero de familias inmigrantes pone
presion al combate del déficit habitacional

Estimaciones del Ministerio de Vivienda cifran en alrededor de 250 mil las familias extranjeras que en el que como las familias migrantes
. ¢ P o i z S g no tienen redes de apoyo en el
mediano plazo podrdn optar a una vivienda definitiva o en arriendo a través de subsidios del Estado.

pats, quedan mds expuestas a la
informalidad de la vivienda, por

DIERK GOTSCHLICH mi T | ] = Tl T lo que “la migracién le ponc mds
| \ | VLI \ \ \ ‘ I [ ‘ ’ presidn a la politica habitacional
Noelia Ayala (49) es venezo- = ' Al | 1 \ ( ‘ ’ v le agrega otros desafios”.
lana y llegé a Chile en 2017 junto | I Al i '\ N N ;
asu esposo, hijo y madre. Como \ IRt \ Experiencia fordnea
aun esperan su residencia defi- i\l H (]}
nitiva, recibicron ayvuda de un ' N \ ‘ Una estrategia que estd deli-
familiar que hizo los tramites \ neando el Minvu paraenfrentar
para arrendar un departamento. el mayor déficit habitacional es
Peroellay su familia aspiran a el “arriendo protegido”, que es-
tener una vivienda definitiva en td en un proyecto de ley en trd-
cl pafs mediante los subsidios mite ¥ que busca concesionar
que entrega cl Estado. ; terrenos fiscales para que pri-
En Chile hay 1,2 millones de g vados construyan inmuebles
extranjeros y en la cartera consi- donde parte se destine a subsi-
deran que, asi como Ayala, bue- dio de arriendo.
na parte de ellos requerirdn ayu- Fse fue uno de los puntos queel
da cstatal. Segtin la estimacidn secretario de Estadole plantedala
del Ministerio de Vivienda y Ur- delegacién del Departamento de
banismo (Minvu), se necesita- Medio Ambiente, Planificacion
rian al menos 250 mil subsidios lerritorial y Vivienda del Gobier-
para poblacién migrante y asi no Vasco, cuando esta semana fir-
evitar que estos caigan en situa- 1 ) maron un convenio de colabora-
ciones como arriendos abusivos, cién en materia de vivienda, ba-
hacinamiento ¢ incluso en cam- = 1rios, ciudad v territorio.
pamentos, cuyo nimero en los + [l Gobierno Vasco es uno de
1ltimos afios ha ido en aumento. 2 los pioneros en mecanismos si-
“Siempre lo hemos dicho, z b % milares al “arriendo protegi-
bienvenida sea la migracién, pe- 4 H A 3 == TR 2 do”, donde cada proyecto in-
ro es un desaffo para la politica  CONSTRUCCION.— Scglin laindustria, problemas como escasez de suelo impactan en el rdpido desarrollo de proyectos inmobiliarios y en sus precios. Enel - mobiliario estd obligado a otor-
ptiblica en el caso de vivienda.  Minvu planean poder concesionar terrenos fiscales para que privados construyan siempre y cuando en esas viviendas se puedan aplicar subsidios. gar ¢l 20% del suclo para vi-

e,

— Hehed [

Fuente: El Mercurio, 27 de marzo, 2019.




. Entorno Inmobiliario

iii. Evolucion de precios y demanda

AYUDAS
Desde 2006 a la fecha,
se han entregado poco
mas de 10 mil subsidios
a familias extranjeras.

—

Estimaciones del Ministerio de Vivienda cifran en alrededor de 250 mil las familias extranjeras que en el
mediano plazo podran optar a una vivienda definitiva o en arriendo a través de subsidios del Estado.

“ Es una decision

que tomaste en la puerta
de entrada. Una vez que
aceptaste a esa gente, se
les tiene que tratar como
uno mds; y si requieren
apoyo habitacional, hay
que ddrselos”.

JAVIER HURTADO
GERENTE DE ESTUDIOS DE LA CCHC

“ Aun quedan

discusiones por afrontar
en esta materia, como Si
se les va a dar una
solucion a quienes no
tienen su situacion
regularizada”.

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

PIA MORA
INVESTIGADORA DEL CENTRO DE POLITICAS
PUBLICAS UC

“ La provision de la
vivienda no estd resuelta
para la mayoria de los
chilenos que lo requieren,
entonces obvio que la
llegada de mdas personas
va a exacerbar esa
politica habitacional”.

FELIPE ARTEAGA
PRESIDENTE FUNDACION VIVIENDA

e
'.i e

.
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Il. Resumen

I.  Destacados del periodo

Utilidad 1T19:;

Ingresos 1T19:
Escrituras 1T19:

Ganancia Bruta 1T19:
GAV 1T19:
Resultado Operacional:

ROS 1T19:

EBITDA 1T19:
Margen EBITDA:

ROE:

Promesas 1T19:

Indicadores Financieros:

MM$ 8.015 = 3,8% superior a 1718

MM$ 43.357 = 13,6% superior a 1T18
MUF 1.695 = 13,5% superior a 1718 | MUF 1.482 Chile=> 14,6% superior a 1718

MM$ 14.142 = 7,0% superior 1T18 / Margen 32,6% vs 34,6% en 1718
MMS$ 3.029 = 1,4% inferior a 1T18 / GAV/Ingresos: 7,0% vs 8,0% 1718
MM$ 11.113 = 9,5% superior 1T18 / Mg. Op. 25,6% vs 26,6% en 1718

18,9% vs 20,1% en 1718

MM$ 12.843 = 7,8% superior al 1718
28,4% vs 29,9% en 1718

13,5% al 1T19, similar al cierre de 2018
MUF 2.591 = 114,2% superiora 1718

Leverage financiero: 1,03 veces vs 1,17 veces en Dic-2018
Deuda neta / Ebitda: 4,1 veces vs 3,7 veces en Dic-2018
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I. Entorno Inmobiliario
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Resumen
I. Destacados del periodo

Analisis Financiero
i. Estados de resultados

ii. Balance
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Il1l. Analisis Financiero

. EERR 1Q19

FECU (NIIF 11)"

Estados Financieros Proporcionales (NIC 31)

Estado de Resultados

. 3M19 3M18 VAR % VAR. 3M19 3M18 VAR % VAR.
(millones de CLP)
Ingresos de actividades ordinarias 43.357  38.177 5.180 13,6% 45.254  39.847 5.406 13,6%
Costo de ventas (29.215) (24.958) (4.257) 17,1%  (30.745) (26.226) (4.518) 17,2%
Ganancia bruta 14.142 13.219 923 7,0% 14.509 13.621 888 6,5%
Margen bruto 32,6% 34,6% (2,0%) 32,1% 34,2% (2,1%)
Gastos de administracion y venta (3.029) (3.071) 42 (1,4%) (3.698)  (3.666) (32) 0,9%
Resultado de explotacion 11.113 10.149 965 9,5% 10.811 9.955 856 8,6%
Resultado fuera de explotacion (146) (251) 105 (42%) 74 318 (244) (77%)
Otros ingresos, por funcion 16 63 (46)  (73,7%) 43 539 (496) (92,0%)
Ingresos financieros 204 145 58 40,0% 214 170 44 26,1%
Costos financieros (170) (315) 145  (46,0%) (233) (374) 141 (37,8%)
Diferencias de cambio 5 (60) 66  108,8% 27 (45) 72 160%
Resultado por unidades de reajuste (38) 5 (43) (823,1%) (34) (7) (27) 392,8%
Participacion en las gananciasde asociada (219) (125) (95) 75,9% 0 0 100,0%
Otras ganancias (pérdidas) 56 35 21 59,3% 56 35 21 59,3%
Ganancia (pérdida) antes de impuestos 10.968 9.898 1.070 10,8% 10.885 10.273 612 6,0%
Gastos por impuestos a la ganancia (2.778)  (2.207) (570) 25,8% (2.695) (2.582) (112) 4,3%
Ganancia (pérdida) 8.190 7.690 499 6,5% 8.190 7.690 499 6,5%
Ganancia participaciones no controladoras 175 (29) 204 696% 175 (29) 204 696%
Ganancia propietarios de controlador 8.015 7.720 295 3,8% 8.015 7.720 295 3,8%
ROS 18,9%  20,1% (125 bps) 18,1% 19,3% (120 bps)
EBITDA 12.843 11.917 927 7,8% 12.843 11.917 927 7,8%
% EBITDA / ingresos 28,4% 29,9% (153) bps 28,4% 29,9% (153) bps
% GAV/ingresos 7,0% 8,0% (106) bps 8,2% 9.2% (103) bps

TNIIF 11 norma de "acuerdos conjuntos” que sélo permite consolidar aquello en lo cual se tenga el control efectivo. Aquello sociedades donde no se tenga el control se consolida la
utilidad final a través del mecanismo de VP (valor patrimonial). Se aplica desde enero 2013 y el mayor impacto que tiene en los estados financieros de Paz Corp S.A. es la no

consolidacion linea a linea de la filial de Peru.

2 NIC 31 norma aplicada durante los ejercicios 2011y 2012, la cual permite consolidar proporcionalmente linea a linea aquellas sociedades donde la

empresa no tenga el control.



Il1l. Analisis Financiero

EERR 1Q19

FECU (NIIF 11)°

Estado de Resultados

. 1T19 1T18 VAR % VAR.
(millones de CLP)
Ingresos de actividades ordinarias 43.357 38.177 5.180 13,6%
Costo de ventas (29.215) (24.958) (4.257) 17,1%
Ganancia bruta 14.142 13.219 923 7,0%
Margen bruto 32,6% 34,6% (2,0%)
Gastos de administracion y venta (3.029) (3.071) 42 (1,4%)
Resultado de explotacion 11.113 10.149 965 9,5%
Resultado fuera de explotacion (146) (251) 105 (42%)
Otros ingresos, por funcion 16 63 (46)  (73,7%)
Ingresos financieros 204 145 58 40,0%
Costos financieros (170) (315) 145 (46%)
Diferencias de cambio 5 (60) 66 (109%)
Resultado por unidades de reajuste (38) 5 (43) (823%)
Participacion en las ganancias (pérdidas) de asociada (219) (125) (95) 75,9%
Otras ganancias (pérdidas) 56 35 21 59%
Ganancia (pérdida) antes de impuestos 10.968 9.898 1.070 10,8%
Gastos por impuestos a la ganancia (2.778) (2.207) (570) 25,8%
Ganancia (pérdida) 8.190 7.690 499 6,5%
Ganancia participaciones no controladoras 175 (29) 204 (696,2%)
Ganancia propietarios de controlador 8.015 7.720 295 3,8%
ROS 18,9% 20,1% (125) bps
EBITDA 12.843 11.917 927 7,8%
% EBITDA / ingresos 28,4% 29,9% (153) bps
% GAV/ingresos 7,0% 8,0% (106) bps
Tasa efectiva Impuestos 25,3% 22,3% 303 bps




Il1l. Analisis Financiero

La informacion contenida en esta presentacion debe entenderse

modificada por los estados financieros reformulados de Paz

Corp S.A. publicados con fecha 26 de mayo de 2021.

I.  EERR 1Q19
Resultado por Pais Chile Peru Brasil Paz Corp
Estado de Resultados 3M19  3M18  3M19  3M18  3M19  3M18  3M19  3M18
(millones de CLP)
Ingresos de actividades ordinarias 42.019 36.461 1.906 1.684 1.329 1.702 45.254 39.847
Costo de ventas (28.185)  (23.558)  (1.536) (1.278)  (1.024) (1.390) (30.745) (26.226)
Ganancia bruta 13.834 12.903 370 406 305 312 14.509 13.621
Margen bruto 32,9% 35,4% 19,4% 24,1% 22,9% 18,3% 32,1% 34,2%
Gastos de admin y vta (2.984) (2.918) (573) (541) (141) (206) (3.698) (3.666)
Resultado de explotacién 10.850 9.985 (203) (135) 163 106 10.811 9.955
Resultado fuera de explotacion 160 55 2 448 (88) (185) 74 318
Ganancia (pérdida) antes imp. 11.010 10.039 (201) 313 75 (79) 10.885 10.273
Gastos por impt. a la ganancia (2.710) (2.118) 59 (404) (43) (60) (2.695) (2.582)
Ganancia (pérdida) 8.300 7.921 (142) (92) 32 (139) 8.190 7.690
Ganancia atrib. a part. no control. 172 (38) . - 3 8 175 (29)
Ganancia atrib. a prop. de control. 8.127 7.959 (142) (92) 29 (147) 8.015 7.720
EBITDA 12.775 11.387 (101) 406 170 123 12.843 11.917
% EBITDA / Ingresos 30,4% 31,2% (5,3%) 24,1% 12,8% 7,2% 28,4% 29,9%
MMS Utilidad por pais (Controladores)

40.000

30.000

20.000

10.000

0 4

2010 2011 2012 2013

W Chile

2014

I Per()

2015 2016

i Brasil

2017 2018

—Paz Corp

1T 2018 1T 2019




Il1l. Analisis Financiero

ii. Balance
Resumen Balance (millones de CLP) mar-19 dic-18 MMS$ VAR. % VAR.
Activos corrientes 188.864 207.380 (18.516) (8,9%)
Activos no corrientes 246.971 228.769 18.203 8,0%
Total Activos 435.835 436.148 (314) (0,1%)
Pasivos corrientes 135.887 133.534 2.354 1,8%
Pasivos no corrientes 119.882 130.476 (10.595) (8,1%)
Total Pasivos 255.769 264.010 (8.241) (3,1%)
Pat. atribuible al controlador 175.678 168.010 7.668 4,6%
Participaciones no controladoras 4.388 4.128 260 6,3%
Patrimonio 180.066 172.138 7.928 4,6%
Patrimonio Neto y Pasivos 435.835 436.148 (314) (0,1%)
Deuda financiera 186.301 201.528 (15.227) (7,6%)
Corto plazo 99.756 95.095 4.661 4,9%
Largo plazo 86.545 106.433 (19.888) (18,7%)
Caja & equivalentes (31.089) (25.977) (5.113) 19,7%
Deuda financiera neta 155.211 175.551 (20.340) (11,6%)
ROE 13,5% 13,5% 0,1%
ROE Controlador 13,4% 13,5% (0,1%)

n':' il
- MEAVE | o




I1l. Analisis Financiero
lii. Evolucidon de la deuda

% Var Proporcional

Deuda Total (UF) Total dic-18 Total mar-19 Var Periodo Periodo dic-18 (UF)

Proyectos en Desarrollo 4.093.136 4.026.765 (66.371) (1,6%) 2.901.080
Proyectos en Escrituracion 724.236 807.978 83.742 11,6% 656.959
Terrenos 4.498.886 4.423.150 (75.736) (1,7%) 4.236.011
Negocio Inmobiliario - Chile 9.316.258 9.257.892 (58.365) (0,6%) 7.794.050
Negocio Inmobiliario - Peru 213.576 351.522 137.946 64,6% 175.761
Total 9.529.834 9.609.414 79.581 0,8% 7.969.811

Evolucion endeudamiento

9.422 9.530°-609 mar-19 dic-18 DIF.
Leverage 1,42 1,53  (0,11)
Leverage depurado 1,29 1,41 (0,27)
7-864; 8847.892 Leverage financiero 1,03 1,17 (0,14)

7472 Garantia*/Deuda fin. neta 2,19 2,09 0,10

v Pago de lineas: MUF 505
v" Giros en obras y terrenos: MUF 585

1Q16 2Q16 3Q16 4Q16 1Q17 2Q17 3Q17 4Q17 1Q18 2Q18 3Q18 4Q18 1Q19
B Deuda Total (MUF) = Deuda neta/Ebitda (12m)

* Valor comercial de terrenos, obras y unidades
terminadas



La informacion contenida en esta presentacion debe entenderse

I I I. Ané I iSiS Fi Na nCiero modificada por los estados financieros reformulados de Paz
Corp S.A. publicados con fecha 26 de mayo de 2021.

iv. Principales indicadores financieros

Utilidad Neta (MM$)

Utilidad neta sobre los MM$ 20.000

ﬁ
7.720 w

2014 2015 2016 2017 2018 172018 172019
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La informacion contenida en esta presentacion debe entenderse

I I I. Ané I iSiS Fi Na nCiero modificada por los estados financieros reformulados de Paz
Corp S.A. publicados con fecha 26 de mayo de 2021.

iv. Principales indicadores financieros

EBITDA (MM$)

EBITDA promedio sobre los MMS 37.000

ﬁ
11.917 ﬁ

2014 2015 2016 2017 2018 172018 112019
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La informacion contenida en esta presentacion debe entenderse

I I I. Ané I iSiS Fi Na nCiero modificada por los estados financieros reformulados de Paz
Corp S.A. publicados con fecha 26 de mayo de 2021.

iv. Principales indicadores financieros

Leverage Financiero

BAJO 1,5X

---------------------------------------------------->

2014 2015 2016 2017 2018 172019




La informacion contenida en esta presentacion debe entenderse

I I I. Ané I iSiS Fi Na nCiero modificada por los estados financieros reformulados de Paz
Corp S.A. publicados con fecha 26 de mayo de 2021.

iv. Principales indicadores financieros

Margen Bruto (%)

| |‘I“‘|

2015 2016 2017 2018 172019

Nivel
Base 25%




La informacion contenida en esta presentacion debe entenderse

I I I. Ané I iSiS Fi Na nCiero modificada por los estados financieros reformulados de Paz
Corp S.A. publicados con fecha 26 de mayo de 2021.

iv. Principales indicadores financieros

Retorno Sobre Ventas — ROS (%)

Nivel
Base 10%

2016 2017 2018 172019




La informacion contenida en esta presentacion debe entenderse

I I I. Ané I iSiS Fi Na nCiero modificada por los estados financieros reformulados de Paz
Corp S.A. publicados con fecha 26 de mayo de 2021.

iv. Principales indicadores financieros

Margen EBITDA (%)

29,5%
' 22'0%

2014 2015 2016 2017 2018 172019

Nivel
Base 20%
- - }




La informacion contenida en esta presentacion debe entenderse

I I I. Ané I iSiS Fi Na nCiero modificada por los estados financieros reformulados de Paz
Corp S.A. publicados con fecha 26 de mayo de 2021.

iv. Principales indicadores financieros

Retorno Sobre Patrimonio — ROE (%)

Nivel
Base 15%

2016 2017 2018 172019
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IV. Resumen Operacional

I.  Portfolio de proyectos al 31 de marzo de 2019

CHILE-VIVIENDAS

N° DE N° DE TOTAL Disponible % DE
Departamentos PROY. ETAPAS | UN MUF U MUF VENTA
Escriturando 9 9 1.858 6.747 267 1.162 86,6%
En Desarrollo 20 20 5.180 21.080 3.062 13.217 40,9%
Total Chile 29 29 7.038 27.827 3.329 14.378 52,7%
PERU-VIVIENDAS
Departamentos y Casas N°DE  N°DE TOTAL Disponible % DE
PROY. ETAPAS UN MUF UN MUF VENTA
Escriturando 6 8 1.431 2.480 229 401 84,0%
En Desarrollo 4 323 515 217 378 32,8%
Departamentos 6 12 1.754 2,995 446 779 74,6%
Escriturando 7 3 946 1.236 50 61 94,7%
En Desarrollo 1 81 81 23 23 71,6%
Casas 2 4 1.027 1.318 73 85 92,9%
Total Peru 8 16 | 2.781 4.313 | 519 864 81,3%
BRASIL-VIVIENDAS
Departamenitos N°DE  N°DE TOTAL Disponible % DE
PROY. ETAPAS UN MUF UN MUF VENTA
Escriturando 3 3 1.195 1.586 55 58 95,4%
Total Brasil 3 3 1.195 1.586 55 58 95,4%
Total residencial 40 48 | 11.014 33.725 | 3.903 15.300 64,6%
CHILE-OFICINAS
Proyectos de Oficinas N° DE N° DE TOTAL Disponible % DE
PROY. ETAPAS MT2 MUF MT2 MUF VENTA
Oficinas 2 2 20.807 1.624 10.659 945 48,8%

i_,‘-.

_"PAZ N E




IV. Resumen Operacional
I.  Portfolio de proyectos al 31 de marzo de 2019

Total Stock por entregar*: MUF 24.444  Promesado:  Entrega Inmediata: 9,9%
MUF 1.778  MUF 2.409

Por pais:

_ Disponible:
"MUF 631

Promesado:
MUF 7.568

Por estatus:

H Chile Desarrollo: 90,
H Pera MUF 22.035

i Brasil
Total Entrega Inmediata: MUF 2.409 Total Desarrollo: MUF 22.035

= ——

H Chile
M Peru

H Chile
M Peru

M Brasil

* Incluye unidades promesadas y disponibles



IV. Resumen Operacional
ll. Lanzamiento Pop Art, Santiago

URBAN BUILD WEAR EDIFICIO

POPART

CARMEN 90

5 [ S S o o i



IV. Resumen Operacional
iii. Inicio de escrituracion Trigales, Las Condes

B DUSIERE S0 O

TRIGALES 7435
LAS CONDES




IV. Resumen Operacional
Iv. Escrituras

MUF UNIDADES
ESCRITURAS
3M19 3M18 Var. % 3M19 3M18  Var. %
Chile 1.482 1.293 14,6% 425 376 13,0%
Peru 151 136 11,0% 94 81 16,0%
Brasil 62 64  (3,5%) 60 4 46,3%
Total 1.695 1.493 13,5% 579 498 16,3%
Escrituras al 100% (MUF) oo Total por antigtiedad proyecto:
10.000 - 94%__ 929 ° MUF 1.695
84%
8.000 - 7.5 8,2 - 80% H 0-3 meses
H 4-6 meses

i 7-12 meses

6.000 60% - 30,1%

k412 o mas

4.000 40%

2.000 20%

0%

2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 1T18 1T19
B Chile EEPerg |.4Brasil % Paz




IV. Resumen Operacional
Iv. Promesas

MUF UNIDADES
PROMESAS
3M19 3M18 Var. % 3M19 3M18  Var. %
Chile 2.309 936 146,8% 747 289 158,5%
Peru 239 226 6,0% 161 139 15,8%
Brasil 4?2 48 (11,6%) 45 31 45,2%
Total 2.591 1.209  114,2% 953 459 107,6%
103 Promesas al 100% (MUF) Total por timing de entrega:
10.000 - ' - 100% MUF 2.591
80% 84% 86% 809 H Entrega inmediata
8.000 '~7’7 7,3 6.9 F 80% M Entrega 2019 y mas
P = o id Entrega 2020 y mas
6.000 - 5 0 5,4 27 6,1 [ 60%
4.000 - - 40%
2,6
2.000 - 1.2 - 20%
0 0%

2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 1T18 1T19
B Chile EEPerd L.1Brasil % Paz




IV. Resumen Operacional
v. Backlog de promesas

Backlog Consolidado al 100% (MUF)
8.071 7.560
6.603

7.048

1Q 2017 2Q 2017 3Q 2017 4Q 2017 1Q 2018 2Q 2018 3Q 2018 4Q 2018 1Q 2019
H CHILE ™ PERU 1 BRASIL

Backlog Total
Miles UF 2019 2020 2021 2022 Proporcional
1T - 556 804 713
2T 1.633 563 270 359
3T 1.080 387 54 129
4T 351 648 26 10
TOTAL 3.065 2.155 1.155 1.212 7.586
Chile 2.725 2.120 1.141 1.212
Peru 281 34 14 -
Brasil 59 -

TOTAL 3.065 2.155 1.155 1.212 7.586




IV. Resumen Operacional
vi. Meses para agotar stock

MAS CHILE DEPARTAMENTOS Escrituras (UN)
40 35,8 323 800
30 ) /\ ?7’—% Y ) A A 600

\ 24’3 [ 1O 20,

20 400
10 I I I I l— 200
- 0
dic-16 mar-17 jun-17 sept-17 dic-17 mar-18 jun-18 sept-18 dic-18 mar-19
m Promesas (UN)  =——=MAS
40 PERU DEPARTAMENTOS 150
30 - 100

20
- 50
10
- 0
dic-16 mar-17 jun-17 sept-17 dic-17 mar-18 jun-18 sept-18 dic-18 mar-19
W Promesas (UN) =——=MAS

e
'.i e

.




IV. Resumen Operacional
vii. Banco de terrenos al 31 de marzo de 2019

Banco de Terrenos

Valor Terreno

# Terrenos # Etapas UN (MUF)
Chile 20 29 6.127 4.731
Peru 6 7 1.053 521
Total 26 36 7.180 5.252

v Valor de terrenos asociados a lanzamientos 2019: MMUF 1,7

v" Presupuesto para terrenos: MMUF 2,0
v" MAST: 3,5 afios

e
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